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El trabajar en una sequencia fija como se señala en los pasos a continuación permite guiar de forma sistémica a los empresarios.
1. Identificación del sector

2. Identificación del líder informal para iniciar los contactos con los empresarios

3. Identificación de las empresas que serán invitadas a participar del Núcleo

4. Invitación a las empresas para una reunión de sensibilización - (hacer visitas)

5. Reunión de sensibilización

6. Primera reunión del Núcleo - identificación de problemas (Acta de reunión de un Núcleo)
7. Segunda reunión del Nucleo - continuación de la identificación de problemas

8. Tercera reunión del Nucleo - conclusión de la identificación de problemas, priorización utilizando diagnóstico del Núcleo (como ejemplo diagnóstico del Núcleo – cuestionario y también el archivo Excel “diagnostico del Núcleo gráfico” para mostrar el estadio del Núcleo con un gráfico)
9. A partir de este momento realizar la actividades (Formulario de evaluación de PYME de la actividad)

10. Después de la tercera reunión el consejero rellena el formulario de línea de base con el empresario en una entrevista.
11. Inicio de las actividades de desarrollo del Núcleo y elaboración del planificación anual del Núcleo y de un plan de acción para cada actividad.
12. En Núcleo se constituye formalmente y la cámara inicia la cobranza por el servicio.


















Proceso de funcionamiento de un Núcleo
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